
Sylvie MARRAU et Marayat MARCINIAK 
Installées en 2012 à Port-sur-Saône (70)

Semi-motorisé

Vente à la ferme : 75% du CA 
Marché : 15% du CA 
Professionels : 10% du CA 

Eau du réseau 3000m2 : peu de
pression, mal placé: pénibilité 
Équipement : aspersion Sprinkler,
goutte à goutte et micro-aspersion

Système d'irrigation

 

Incendie en 2019 : pertes très
importantes

EBE / produit

Marge de sécurité
en % produit

EARL 
LES SERRES DE LA SAÔNE JOLIE

 

Labour une fois tous les 3ans 
Désherbage manuel 
Broyage engrais vert +
motobêche
Herse étrille et/ou motoculteur 
Bâchage (courges, tomates) 
Réflexion achat houe maraîchère 

Semences et plants = 11 190€/an
Engrais et amendements = 10 615€/an
Achat pour revente = 21 290€/an 
Fournitures = 8 530€/an

Atelier de production de plants

CA = 21 017€

PROJETS FUTURS

Augmenter la production
maraîchère
Départ en retraite de Sylvie, reprise
de l'enteprise par Marayat

CONSEILS
Disposer d'un bon capital de
départ à l'installation 
Adhérer aux réseaux professionnels
: ne pas rester seul !

Atelier maraîchage 

CA = 45 361€

Vente à la ferme : 25% du CA 
Marché : 50% du CA 
Paniers : 25% du CA

 
Vente directe = 14h/semaine

Marchés = 15h/semaine 
Paniers = 5h/semaine 

 
INDICATEURS GLOBAUX

Gestion maladies / ravageurs 
Lutte biologique 
Décoction de prêle
Réflexion approfondie
rotations
Filets anti-insecte 

Produits de protection = 220€/an
  

Préparation du sol

60 ares de légumes
plein champ

17 ares de surface sous
abris (620m2 de plants)

MARAÎCHAGE ET PRODUCTION DE
PLANTS DE LÉGUMES BIOLOGIQUES

3 semaines de
vacances en été 

2 UTH exploitants
0,07 ETP + stagiaire

Sol équilibré en argile,
sable et limon

BPREA bio + 9 mois salariat
avant rachat de l'entreprise

34h/semaine en automne/hiver
81h/semaine en printemps/été

TECHNIQUES DE CULTURE ET
CHARGES ASSOCIÉES

Charges de mécanisation = 15 280€/an
Charges bâtiments et foncier = 3 330€/an

Charges de main d’œuvre = 12 970€/an

Investissements de
départ : 17 000€

PRODUCTION ET STRATÉGIE
DE COMMERCIALISATION

"Ce mode de commercialisation est chronophage
mais nous permet d'être à proximité de nos clients 

20%

12%

Taux
d'endettement 70%

Données 2019 et 2020
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